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Que la sobrecarga de
informacion no te impida
aprender.

Si estas leyendo esto significa que no te conformas con |lo que sabes, que
quieres seguir aprendiendo y desarrollarte como profesional.

Estamos ante un mundo donde nos podemos llegar a sentir abrumados por la
cantidad de informacion a la que podemos recurrir.

. Cual es buena? ;Cual es mala? ;Cual me aportara valor? Estos recursos de
Growth pretenden solucionar ese problema. Te traemos recursos
imprescindibles para cualquier profesional de marketing, growth o producto.
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Metodologia

JQué es Growth?

Todo lo que
necesitas saber
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sobre GROWTH § ,- ¥

M Lectura

Qué es Growth por diferentes expertos

© Video

Growth Manager: el rol imprescindible en los negocios digitales

Lo que necesitas § &
saber para
convertirte en

Growth Manager [ === [l Lectura

GOl Tree: Qué es v por qué necesitas empezar a usarlo YA

GOI Tree: COmo ™= # =
Generar ideasy
oportunidades @

)

M Lectura

9 Curso Gratis con Certificado

T @ Curso Gratis Growth Hacking

Growth
Hacking

© Video

Tu el de Crea tu estrategia de Growth con el Product Hackers Canvas

Growth empieza
con el Product
Hackers Canvas

M Lectura

Como hacer Growth en eCommerce a gran escala

9 aprendizajes
experimentando ﬁm
en eCommerce

a gran escala

© Video



https://producthackers.com/es/blog/que-es-growth
https://www.youtube.com/playlist?list=PLx1MyZs0bn_6qvODRhxpaALx8FBXq0OFL
https://producthackers.com/es/blog/convertirse-growth-manager
https://producthackers.com/es/blog/que-es-goi-tree
https://go.producthackers.com/course/solid-growth-free-trial
https://producthackers.com/es/blog/product-hackers-canvas-growth
https://www.youtube.com/watch?v=NJMBZ02kg0I
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Metodologia

oaSE DENG SEr | IR Entrevista al padre del Growth Hacking (Sean Ellis)
BUEN ENTRENADOR '
A GANARLO TOD , /@ |
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© Video

GROWTH " GROWTH H? GROWTH HACKING

crowr crowt vt crowri packne.  (Growth Hacking: Supera el reto de crear productos digitales

SUPERA EL RE SUPERA EL RETO SUPERA EL RETO DE CREAR eXp OnenCiale S

PRODUCTOS D PRODUCTOS DIGIT PRODUCTOS DIGITALES

EXPONENCIALI EXPONENCIALES : EXPONENCIALES
EXPONENCIALI EXPONENCIALES : EXPONENCIALES
EXPONENCIALI EXPONENCIALES : EXPONENCIALES

EXPONENCIALI EXPONENCIALES : EXPONENCIALES |!ﬂ Libro



https://www.youtube.com/watch?v=nyX2q-pTeQo&t=292s
https://www.amazon.es/Growth-Hacking-productos-digitales-exponenciales/dp/8441541876
https://www.amazon.es/Growth-Hacking-productos-digitales-exponenciales/dp/8441541876
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Adquisicion

Los 19 canales de adquisicion que debes probar I: Metodologia

Los 19 canales de
adquisicion que
debes probar
Parte 1: metodologia

M Lectura

Los 19 canales de adquisicion que deberias probar 11

Los 19 canales de
adquisicion que
debes probar

et Ml Lectura
+3M de +3M de usuarios en una app financiera: el caso de Fintonic
usuarios

§

en una app financiera

¥ Podcast

Jorge Luis liménez
Fintanic

Estrategia v Growth en N26

El crecimiento

Pablo Reboiro
CEC N246 en Ezpafa vy Portugal

"

s
exponencial |
de N26 al / ¢ Podcast
%

+1M de usuarios con patrocinios v branding: el caso de Finetwork

+1M de usuarios
con patrocinios

branding: e
] caso Pl'{:lgetwork e M Lectura
, Growth aplicado a SEO
Growth aplicado

a SEO: esto es R
todo lo que debes &%
saber (y hacer)

M Lectura


https://producthackers.com/es/blog/canales-adquisicion-metodologia
https://producthackers.com/es/blog/19-canales-adquisicion
https://www.youtube.com/watch?v=1MRK18Fu9fE
https://www.youtube.com/watch?v=hS--8L9NauE&t=3107s
https://producthackers.com/es/blog/1m-usuarios-patrocinios-branding-caso-finetwork
https://producthackers.com/es/blog/growth-seo
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Retencion

Adquisicion o retencion de clientes, ;cudl es mejor?

El eterno

debate: @(a
¢adquisicion  QQQ
o retencion? M Lectura

Como engancha Duolingo a sus usuarios para aprender

COMO ATRAPAR

56M DE PERSONAS

PARA APRENDER %7 |
Y Gl |  Podcast

Analizando la recurrencia de compra en eCommerce con REFM

Analizando la

recurrencia de
compra
en eCommerce con RFM

M Lectura

Fidelizacién y ?5/‘/7 Claves para vender mas gracias a la recurrencia de compra
*

retencion para
maximizar L ;
beneficios Q© Video

{7y Presshuen Huasbors

¥ Dl 5 sy

Creando estrategias de fidelizacion

Fases de Activacion,

Logro, Retencion | e
v Referral Lﬁ O Video
, Hooked: como hacer productos digitales adictivos
Construyendo |
habitos S
para retener usuarios i

© Video

{7y Proshuen Mo

Ll =

Retencion de usuarios: 5 estrategias para aumentar la retencion

D estrategias
para aumentar
la retencion

de tus usuarios

M Lectura


https://producthackers.com/es/blog/adquisicion-retencion-clientes
https://www.youtube.com/watch?v=yhX_BTYJbpY
https://producthackers.com/es/blog/analizando-recurrencia-compra-ecommerce-rfm
https://www.youtube.com/watch?v=oB1U28hwtKI
https://www.youtube.com/watch?v=q_aprx3jpYU
https://www.youtube.com/watch?v=kWFumx0kuTs
https://producthackers.com/es/blog/5-estrategias-para-aumentar-retencion-usuarios
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Monetizacion

El poder del ?
Behaviour Design

Dani Solana N
Fundador Behavioral School -

El modelo Van (-
Westendorp \
Price Sensitivity (m

Meter ——

Las 13 estrategias de pricing
para hacer crecer tu empresa

Por Jose Carlos Cortizo

Growth Pricing
B}
e ntogias Estrategias avanz:
avanzadas de
pricing para 8 sept - Growth: el podcast ¢

que ganes mas F;% |
con menos ~E‘3 @ Guardar en Spotify

Estrategias de

pricing B2B %

+41,7% de ventas en los primeros 15
dias

m Product Hackers
 The Growth Compan

10 formas
de optimizar el
checkout y
convertir mas

Aumentar conversion y ventas a través de la psicologia

¥ Podcast

Como calcular el precio de tu producto digital

M Lectura

13 Estrategias de Pricing

¥ Podcast

Estrategias avanzadas de pricing

¥ Podcast

Estrategias de pricing B2B

¥ Podcast

Caso de Exito: Wuolah

M Lectura

10 formas de optimizar un checkout v convertir mas

M Lectura


https://www.youtube.com/watch?v=eJCaoobRDs0&t=3254s
https://producthackers.com/es/blog/precio-producto-digital
https://www.youtube.com/watch?v=4ui3nH5_7qQ
https://producthackers.com/es/podcast/estrategias-avanzadas-pricing
https://www.youtube.com/watch?v=F-oLp11Urfo
https://drive.google.com/file/d/1RBUq2A53w5fo-MwfbcsLw4iIi7rh0Wxl/view
https://producthackers.com/es/blog/como-optimizar-checkout-conversion
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Aprende todo sobre Growth

Growth Manager Certification™

Adqguiere los conocimientos necesarios para poder comenzar con ventaja en
cualquier departamento de Growth. Desde como interactuan entre si la
adquisicion, retencion y monetizacion hasta como articular una estrategia de
crecimiento basada en la experimentacion.

Durante 3 meses, aprenderas teoria y practica a través de casos reales, para
que puedas aplicar todo lo aprendido en un proyecto real o ficticio e
iInteriorices tanto la metodologia como las herramientas necesarias para
triunfar como Growth Manager.

Mas Informacion

Fundamentos
Fundamentos sobre los que
crecer

Monetizacion
Estrategia de preciosy
experimentacion en checkout

R @ ) *
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Adquisicion Retencion
Creacion de Growth Loopsy Activacion, adopcion de habitos
test y escala de nuevos canales y engagement



https://go.producthackers.com/programa-profesional-growth-manager-certification
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