
Ideas de éxito para
un negocio online
Inspírate con esta selección de ideas rentables



En esta guía encontrarás una selección de distintas ideas y
formas de monetización que han logrado convertirse en
negocios digitales de éxito.

Unas son totalmente pasivas y otras requieren un trabajo
activo, pero todas siguen un patrón: 

Su autor aprovechó sus conocimientos y se
especializó en una audiencia

En cualquier caso, espero que te sirvan como reflexión e
inspiración para tu próximo proyecto. 



IDEAS DE ÉXITO PARA UN NEGOCIO ONLINE

Ecommerce
Vender infoproductos
Crear una audiencia
Google Adsense
SEO local
Web de afiliación
Monetizar una aplicación
Vender un curso online
Vender un ebook
Servicios basados en reseñas
Redacción de textos
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Originalmente diseñadas para la fascitis plantar, su creador descubrió
que también podía usarlas para solucionar una necesidad en algunas
personas que desean ser más altas.

De esta forma, posicionó el mismo producto para solucionar otro
problema en una audiencia distinta. Así logró lanzar un negocio de
éxito sin tener que innovar en el producto.

Este es un ejemplo de la importancia de identificar un problema o
necesidad no cubierta en el mercado, y buscar soluciones alternativas
que ya se estén usando en otros sectores.
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TE
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.C
O
M El dropshipping es un sistema de e-commerce que descarga a la

tienda online de la responsabilidad e inversión de gestionar un
stock y realizar los envíos.

No es fácil identificar qué tiendas online usan dropshipping, pero
terrazasconpalets.com es una de ellas. 

A pesar de tener poca antigüedad, se está posicionando para un
nicho muy concreto: los muebles hechos con palets para terrazas
o jardín.

El éxito de este negocio reside
en que, una vez montada y
posicionada la web, solo hay
que integrar el sistema de
recogida de pedidos con el
fabricante para que él se
ocupe de todo el resto.
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https://www.terrazasconpalets.com/
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Otro ejemplo de la importancia de solucionar una necesidad
concreta. Incluso si es tuya.

A la creadora de este negocio, una mujer australiana, se le cayó
el Kindle encima de la cabeza de su hijo mientras estaba
amamantándolo. 

Una vez logró apaciguar al niño,
pensó que no podía ser la única a
la que le hubiera pasado algo así. 

De ahí nació su idea de crear un
sistema de sujeción cómodo y
seguro que permitiera leer en el
Kindle con una sola mano.
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En 2022 fundó Strapsicle, una web donde venden sujeciones de
silicona para Kindle.

Actualmente, factura más de 50.000 dólares al mes. Vende a través de
Amazon y su propia web y genera tráfico con el marketing de afiliados
y colaboraciones con microinfluencers en TikTok e Instagram.
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https://www.strapsicle.com/
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¿Qué clase de credibilidad tendría si no pudiera mostrarte mi
propio caso de éxito?

De pequeño fui un chico tímido e inseguro, así que yo mismo
formé parte de ese público que luego querría ayudar. 

Mi formación es científica, así
que me puse a leer decenas
de libros científicos sobre
psicología social y emocional
para superar mis miedos y
aprender a relacionarme
mejor con los demás.
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Como conseguí buenos resultados, al cabo de unos años creé un proyecto digital
(habilidadsocial.com) para ofrecer mi solución (estrategias avaladas por la ciencia
para mejorar las habilidades sociales) al problema de esa audiencia (personas
tímidas e introvertidas).

La moraleja aquí es que
probablemente tú mismo hayas
formado parte de una audiencia
con un problema concreto en
varios momentos de tu vida.

Seguramente lo terminaste
solucionando o mejorando de
alguna forma, así que identifica lo
que hiciste, estructúralo y véndelo.
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https://habilidadsocial.com/
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Otro ejemplo del clásico negocio basado en especializarse, convertirse
en una autoridad y ganar dinero con infoproductos.

El creador comenzó su carrera profesional como analista de datos.
Como se le daba bien, empezó a publicar contenido formativo sobre
varios tipos de software: Excel, Visual Basic, Sheets, etc.
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https://courses.benlcollins.com/


Dos años después, decidió apostar por Google Sheets y todo cambió. 

La gente empezó a considerarle un experto y, en consecuencia, Google le
compensó dando visibilidad a sus contenidos, lo que le ha generado mucho
tráfico orgánico a lo largo del tiempo.

Actualmente, su negocio
factura 6 cifras al año de
forma muy pasiva,
principalmente con la venta
de cursos pero también con
afiliación y vendiendo
leads a consultoras.
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A veces ni siquiera es necesario tener una idea de lo que vas a vender.
Tan solo tienes que empezar a publicar contenidos para construir
una audiencia.

Si creas una audiencia y conectas con ella, probablemente te
comprarán encantados lo que vendas —aunque haya opciones
mucho más baratas.
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Un ejemplo es Damon Dominique, un YouTuber de viajes con más de 400.000
suscriptores. Lo realmente llamativo es que ha facturado más de un millón de
dólares con su curso de francés.

Te recuerdo que en el mercado de la formación de idiomas sobran los recursos
baratos o gratuitos como Duolingo. Pero la conexión con su audiencia ha
provocado que más de 5.000 personas confíen en él y compren su curso para
aprender francés. A pesar de no haber ejercido nunca de profesor.
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https://www.youtube.com/damondominique
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Este es un ejemplo de que puedes crear un negocio digital a partir de
prácticamente cualquier cosa que se te dé bien siempre que sepas
comunicar qué problema resuelves.

Heidi Bender es la creadora de Tons of Thanks, una web que desde
2014 ayuda a la gente a escribir notas de agradecimiento.

Antes de empezar su proyecto, una de las ideas que seleccionó fue
escribir notas de agradecimiento. Su madre le había enseñado de
pequeña y Heidi continuó haciéndolo con los años.
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https://tonsofthanks.com/


Para validar su idea, investigó y encontró webs que ya ayudaban a
escribir notas de este tipo. Había mercado. Sin embargo, muchas de
las notas que mostraban eran demasiado genéricas.

Ahí encontró su oportunidad. Actualmente, su web recibe millones de
visitas al año y factura un promedio de 8.700$ al mes con publicidad.
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La forma más directa y sencilla de crear un pequeño negocio online
que genere dinero es publicar contenidos en una página web y
monetizarlos con publicidad.

La web aprendergratis.es es un perfecto ejemplo de que para tener
éxito solo necesitas una buena idea. 

Simplemente aprovecha la
información sobre cursos
gratuitos que ya existe en internet
(como los de Coursera) y la
republica de forma más atractiva
para el usuario. ¡Brillante!

Así consigue atraer miles de
visitas al día y facturar cerca de
2.000 euros al mes con
publicidad Adsense.
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https://aprendergratis.es/
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Si tienes un problema, es probable que más gente también lo tenga.
Así que pregúntate si lo podrías convertir en un negocio.

El creador de este negocio también empezó con un problema.
Necesitaba alquilar un contenedor de basura para su casa.

Al no encontrar ningún directorio de proveedores, vió la oportunidad.
Así que contactó con uno y le compró una lista de correo de otros
proveedores.
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https://dumpsterenterprises.com/


Luego, creó una web para captar leads de potenciales clientes. Los
usuarios introducen su código postal y él reenvía la información a los
proveedores de esa zona a cambio de una comisión.

En el segundo año, Ian facturó 2,1 millones de dólares con un negocio
que prácticamente funciona en piloto automático.
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Routines es una web de afiliación que documenta las rutinas diarias
de personas famosas. Y parece que le va bien porque ha generado
200.000$ en sus 6 primeros meses de vida.

El principal canal de tráfico es el SEO, con el 77% del tráfico, gracias a
que se ha posicionado muy bien para algunas palabras clave muy
populares.
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https://www.routines.club/


Pero su éxito se debe a su enfoque. En lugar de crear una web
centrada en productos que mejoran el rendimiento, ha creado una
web que muestra las rutinas de personas famosas. La monetiza con
afiliación de los suplementos que toman estos famosos.

Así es como yo recomiendo crear una web de afiliación hoy en día.
Céntrate en una idea original que te permita recomendar productos
para que no parezca una web únicamente “de afiliación”.
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¿Alguna vez has sufrido con las turbulencias durante un vuelo?
Pues ya acabas de identificar una nueva necesidad.

Eso es lo que hizo Turbulence Forecast, un servicio que te envía
por email la previsión de turbulencias de tu vuelo. 

Sus principales clientes son pasajeros con cierto miedo a volar que
quieren saber si van a tener un viaje movido.
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https://www.turbulenceforecast.com/


Hasta ahora, los emails los escribía personalmente el fundador del
servicio. El precio mínimo de una previsión es de 40 dólares.

Actualmente también dispone de una app freemium de previsión de
turbulencias y obtiene ingresos de suscripciones y donaciones. Se
calcula que genera como mínimo 15.000 dólares mensuales.
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A veces, para vender un curso online no necesitas ni siquiera ser un
experto en la materia. Tan solo debes encontrar una idea
especializada por la que la gente estaría dispuesta a pagar.

Es el caso del autor de la web lecturaagil.com, quien se ocupa del
marketing mientras el curso que vende es obra de un especialista en
lectura rápida.

Con este brillante concepto
ha logrado posicionarse
como una web de
referencia y facturar miles
de euros. 

La moraleja es que si tienes
una idea pero no eres un
experto, no la descartes:
busca a quien lo sea
y asóciate.
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https://lecturaagil.com/
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M Otra forma de monetizar tus conocimientos es vendiendo un curso

online. Necesitarás un blog para establecerte como una autoridad
en la materia, pero la gran ventaja frente los ebooks es que los
usuarios aceptan precios mucho más elevados.

La web www.produccionhiphop.com es todo un ejemplo de éxito
dentro de un micronicho. 

En ella, su autor, un reconocido
productor musical, ofrece un
curso para personas que
desean iniciarse en esta
disciplina.

Su autoridad y especialización
le ayudan a facturar
decenas de miles de euros al
año con este método.

V
EN

D
ER

 U
N

 C
U

R
SO

 O
N

LI
N

E

21

https://www.produccionhiphop.com/
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monetizar con publicidad (donde suele ser necesario un elevado
número de visitas) puedes escribir un ebook y venderlo online para
maximizar tus ingresos.

Esta es la estrategia de ayunointermitente.net, una web que consiste
en una sola página donde se vende un ebook sobre esta forma de
alimentación.

Gracias a su buen
posicionamiento orgánico y
la calidad de su página de
ventas, con un pequeño
número de visitas es capaz de
generar cerca de 500 euros
mensuales.
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https://ayunointermitente.net/
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En los últimos años ha surgido un nuevo modelo de negocio, basado
en la necesidad del consumidor de estar cada vez más informado.

Se trata de las reseñas. Ya sea de producto como en Amazon o de
alojamientos en Airbnb.

De la unión de este sistema, la contratación por proyecto y el
envejecimiento de la población nació cuideo.com: una web para
contratar cuidadores a tiempo parcial basándose en las valoraciones
de los usuarios.

Encuentra un sector
donde la opinión de los
usuarios aporte un
valor, y quizás tengas
una idea de negocio.
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https://cuideo.com/
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En la era del marketing de contenidos cada vez hay mayor necesidad
de contar con textos de calidad, por lo que el perfil del redactor o
copywriter se ha convertido en uno de los más demandados.

Existen varias webs de redactores que ofrecen sus servicios, y
leancopywriter.com es un excelente ejemplo de cómo convertir esta
disciplina en un negocio digital.

Con textos cuidados y una
completa cartera de
servicios, su autora ha podido
convertir la redacción de
textos en una forma de vida.
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https://leancopywriter.com/

