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PASO A PASO PARA VENDER EN AMAZON

Si quieres detalles de como yo hago cada paso del proceso, puedes verlo aqui:

"

-

B
CURSO GRATIS 2023

.| Enla Guia de Amazon FBA encontrards mucha informacién de

ayuda para poder vender en Amazon.

PASO 1- CREAR LA CUENTA

Crea tu cuenta en Seller Central: https://sellercentral.amazon.es/

Hay un proceso de verificacion para empezar a vender que es arbitrario y existen

diferentes formas de verificar:

e Envian una carta a casa para que introduzcas el codigo numérico.
e Tellaman.

e Con un extracto bancario.

PASO 2 - BUSQUEDA DE PRODUCTOS

Para buscar productos existen dos formas:


https://youtu.be/YnzayVvfRVk
https://sellercentral.amazon.es/
https://youtu.be/YnzayVvfRVk
https://gobeeping.com/blog/curso-gratis-de-amazon-fba-aprende-como-vender-paso-a-paso/
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e Buscar productos en tu dia a dia, en tiendas, supermercados, etc.y
analizarlo.

e Utilizar la herramienta de Helium10. Es la Unica herramienta de pago que
necesitaras para vender en Amazon. Te dejo por aqui unos codigos de

descuento para hacerte mas facil tu emprendimiento:
10% descuento VITALICIO en Helium10 "COSTARROSA10"
50% descuento primer mes en Helium10 "COSTARROSA50"

Una vez logueados, entra en Tools/ Black Box y selecciona el pais donde vayas a

vendery selecciona las categorias que te interesen.

Las mejores categorias para empezar son:

Mejores
categorias

para vender en amazon Belleza

Deportes
y aire libre

Bricolaje

y herramientas Coche.ymoto

Hogar
y cocina

Illuminacién Jardin

Oficina Productos Salud y
y papeleria para mascotas cuidado personal

Para ver qué filtros aplicar, te recomiendo que veas este video sobre Heliumi0,

donde explico paso a paso como utilizar la herramienta.


https://bit.ly/Helium10Descuento
https://bit.ly/Helium10Descuento
https://bit.ly/Helium10Descuento
https://youtu.be/kCr19gHKj4M
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A TUTORIAL PASO A PASO
4| PRODUCTOS AMAZON

e progey ii1 Helium10

Uttimos 3 0.l

También te dejo aqui una guia sobre Helium10: Guia FACIL y definitiva de Helium

10 para saber qué vender en amazon

PASO 3 - PEDIR COTIZACIONES

Pediremos precio a proveedores chinos para ver donde podemos comprar el

producto.

Al final de este ebook encontraras mis tres proveedores para que puedas

preguntar tus precios.

Primero pediremos unas muestras para valorar la calidad del producto. En
Amazon es clave vender productos de calidad para poder mantener las ventas.
Tras la validacion del producto, pediremos stock para enviar a Amazon y empezar

avender.

7+ Sison tus primeras importaciones, te recomiendo que pidas que
sean DDP por avion para que el producto vaya al destino final y el

agente se encargue de todo.

Sé que las primeras veces importando son complicadas, por eso te recomiendo

que te descargues estos apuntes que he preparado sobre importacionesy que

veas este video:


https://gobeeping.com/blog/guia-facil-y-definitiva-de-helium10-para-saber-que-vender-en-amazon/
https://gobeeping.com/blog/guia-facil-y-definitiva-de-helium10-para-saber-que-vender-en-amazon/
https://drive.google.com/uc?id=1WaOY93D1Wo-8OJxMO8ccBbVq2yvfQN7A&export=download
https://youtu.be/kCr19gHKj4M
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§
IMPORTA COMO UN EXPERTO

PASO 4 - CREAR EL LISTING

Palabras clave

Para poder redactar el listing, necesitamos saber las palabras clave que mas

utilizan los clientes en la busqueda del producto.

Para sacar las palabras clave vamos a ir al producto que tengamos de referencia
de la competenciay, en la grafica de Helium10, vamos a pulsar en Keywords, de

esta forma se nos abrird Cerebro.

e A ALY
= ReOcio

13 P
!3 IR soscrivetey shorrs

o

InventoryLevels X Xray @ Keywords (2] Listing Optimizer % Profitability Calculator
o)

24 Hours 7.Days 30Days 90Days 1Year All Time

les Rank 13
vice: 12.99

Calculators  roe ~

Bajo nos ensefnara las palabras que mas se usan para buscar ese producto.

Es posible que hayan muchas palabras. Para ello vamos a filtrar de forma que

nos aparezcan solo las mas relevantes y nos quedemos solo con 20/30 palabras.


https://youtu.be/v_5zMf3BeL8
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e En Search Volume hay que poner 100 como maximo.
e En Organic Rank1de minimoy 20 de maximo. Si son muchas palabras,

podemos poner 6 de maximo.

38! Dashboard Toolsv  Profits Follow-Up Adtomic Portals FBA Training WhatsNew? @ Q. @ @ 2 [en v

Cerebro BukReport 0 Leam ) History (& Common Wo
nt 10 fuct identifiers to find their top performing keyword:

azm - e [T | Get Competitors

Filters A Hide Filter

Word Count (D) Search Volume (@ Organic Rank (D Match Type D Phrases Containing (D)

Corebro IQ Score () Tithe D

Compating Products ® Amazon Choice © Exclude Phrases Conta

Search Volume Trend @ Sponsored Rank @ Amazon Rec. Rank (i ABA Top 3 ASINs Total Click Share © ABA Top 3 ASINs Total Conv. Share

ABASFR D

Te recomiendo antes de seguir que clickes en la columna de Search Volume

para ordenarlas por volumen de busqueda.

3¢l Dashboard Toolsv Profits Follow-Up  Adtom Portals  FBA Training WhatsNew?@ Q. @ @ Q2 [env

Thiovel Mini Termématro Higrémetro Digital Interior de
Temperatura y Humedad, Negro 2031 sighal i lntarfor
a2 [ red ¥ 539
¥ 338 »
[2 Run Listing Analyzer  Frequently Bought Together [ ended 1564 5 1) habitacion (1 hidrometros

Q @ [ ExportData

0. @ reasm S /m‘w - Density ©  MUATWE ek T ek
@  termometro digitalc.. (2 @ 106 kv A s o
@ termometrocasa (7 @ 4 23 A S O
@  higrometro digital [ @ e A s o
@ temémetrodigtale.. (7 @ 1214 | 100 A s o
@  termometro interior (7 @ 4 [ A S o
@ termémetrocasa [ @ lee A s o
B termometrocasainte.. (2 @ e A s o
@  termometro higrome.. (7 @ 1 454 | A s o
@ termometropared (2 @ o A s o
@ termometroparainte.. [J A 23 13 A s O
@  termometro ambiente [2 @ 408 | 2% A s o
@  termometros digitate. (2 @ s o
@  termémetro interior (3 @ [ &7 A s O
@  sensorhumedad (7 @ [ A S o
o e A s o
- s . ~

En Export Data, podremos abrir Frankestein, que recoge las palabras que hemos
filtrado para que podamos copiarlas y pegarlas. También puedes hacer que te

elimine las palabras repetidas.
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3! Dashboard Toolsw Profits Folow-Up Adtomic Portals FBA Training Whatshew @ Q. @ @ - @ [en v

- %

o =

Si clickas en Scribles te abrira una especie de plantilla de listing donde podras ir

escribiendo.

YT R Tools v Profi w-Up Adiomic Portals FBA Training Whatshew @0 QL @ @ - @

Check out our new and improved listing optimizer tool Listing Builder. It has all the features of Scribbles plus more!

Title e
Bullet Point #1 . 2 Subject Matter 71
Bullet Point #2 2 Subject Matter #2
Bullet Point #3 - 2 Subject Matter £3
Bullet Point #4 & Subject Matter #4

Bullet points y descripcion

Tanto en la descripcidn como en los bulletpoints no hay limite de longitud pero,
de forma general, incluiremos cinco bulletpoints de 2-3 lineas cada uno y unas
5-10 lineas en la descripcion. Pueden ser mas o menos lineas dependiendo del

producto.

Tenemos que ofrecerle al cliente la informacion que va buscando, y eso lo

sabemos gracias a las palabras clave que ya hemos extraido.
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Utilizaremos las palabras clave obtenidas con Frankestein para elaborar el titulo
del producto. También debemos afnadir informacion clave como el voltaje, la
cantidad de producto que contiene o alguna otra caracteristica destacable.

Tenemos que incorporar las palabras clave dando sentido a lo que escribimos.

En cada uno de los bullet points escribiremos, incorporando las palabras clave,
un pequeno titulo introductorio que haga referencia a una caracteristica/ventaja

del producto y después la desarrollaremos.

Los tres primeros deben ser los que mas llamen la atencion, ya que son los que
los clientes leeran antes, y en los dos ultimos hablaremos de cuestiones mas

técnicas o que no sean tan llamativas.

Ademas, debemos contar cdmo puede ayudar el producto al cliente, no solo

hablar de sus caracteristicas técnicas.

Por ejemplo, si el producto funciona con bateria, podemos usar eso como titulo
y después explicar por qué eso es bueno (“Evita el cambio de pilas constante
gracias a su bateria de 3500mANh, lo cual te permitira no solo ahorrar dinero, sino

que contribuiras a proteger el medio ambiente.”).

En el caso de que sea un producto sin demasiada informacion, podemos anadir

un bullet point sobre la garantia del mismo para generar confianza.

En cuanto a la descripcion, volveremos a hablar sobre lo que hace el producto
por nosotros, cambiando un poco el texto para que no sea igual a los bullet

points, ni en extension ni en contenido.

Es un texto que muy poca gente lee, pero, aun asi, debemos aprovecharlo para

describir el producto utilizando las palabras clave (con sentido).

Si el producto esta bien posicionado y queremos mejorarlo, podemos afnadirle
Contenido A+, con el que ampliaremos la informacion tanto con textos como

con imagenes.
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Recuerda revisar la ortografia y que los textos tengan la maxima coherencia

posible.

.+ Sitienes dudas sobre cual es el criterio que utiliza Amazon para
posicionar los productos, puedes leer mas informacion en Asi es

como funciona el algoritmo A9 de Amazon.

Crear producto

La manera mas facil de anadir un producto es ir al menu del panel principal y

"o

seleccionar “Catélogo”, “Afadir productos”.

1
Catalogo > | | Afadir productos I

Inventario > Afadir productos con ficheros
Pedidos > Completar borradores

Anuncios > Ver solicitudes de autorizacion
Stores > Mejorar la calidad de los listings
Crecimiento > Subir imagenes

Informes > Subir y gestionar videos

Marcas > Gestion de la documentacion de los

duct
Aprender > productos

Una vez dentro, lo que nos interesa hacerle saber a Amazon es que es un
producto de nuestra marca, y como los articulos de nuestra marca de momento
solo los vendemos nosotros, tenemos que hacer click en 'Voy a anadir un

producto que no se vende en Amazon”.


https://gobeeping.com/blog/asi-es-como-funciona-el-algoritmo-a9-de-amazon/
https://gobeeping.com/blog/asi-es-como-funciona-el-algoritmo-a9-de-amazon/
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Para empezar a aftadir productos

Busca tus productos en el catalogo de
Amazon

Nombre, UPC, EAN, ISBN o ASIN del producto Q

Voy a afiadir un producto que no se vende en Amazon Estoy subiendo un archivo para afiadir varios productos

4

De esta manera protegemos también nuestros productos de terceros

vendedores, ya que no podran subirse a nuestro listing sin nuestra autorizacion.

El siguiente paso es determinar la categoria del producto. Este paso, si bien es
pastante intuitivo, si lo hacemos mal el producto no va a funcionar nunca, ya que
Amazon no detectara que el producto pueda aportar algo a clientes a la hora de

hacer la busqueda.

Selecciona un tipo de producto

Elegir el mejor tipo de producto garantiza que veas los campos de datos mas adecuados para tu producto. Explora los tipos de producto directamente o utiliza la
busqueda. Comprueba si tu producto ya esta disponible en Amazon.

Favoritos

Todavia no has anadido categorias favoritas.

Search ;Qué es un tipo de producto?
Search for a category Q
Explorar ;Qué es un tipo de producto?

Seleccionar una categoria

f{ Alimentacion y bebidas >
57 Bebé >
f{ Belleza >
ﬁf{ Bricolaje y herramientas >
f{ CDs y vinilos a >
ﬁf{ Coche y moto >
f{ Deportes y aire libre >

ﬁf{ Electrénica )
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Para saber qué categoria nos conviene, lo que suele funcionar es ver donde esta
nuestra competencia mas directa. En ese caso, cogeriamos esa categoriay la

introduciriamos.

Una vez que rellenamos categoria y subcategorias, Amazon nos pide mas datos.
Es importante saber que solo debemos de rellenar obligatoriamente los campos

gue tengan un asterisco.

Identidad del producto Informacién esencial Variantes Oferta Cumplimiento normativo Imdgenes

Si varios vendedores venden el mismo producto en una misma pagina de i i6 i v los mejores datos sobre el para izar que los clientes di de
una mejor experiencia.

Variantes (3) ;El producto tiene variantes? () Si

[+]
g

Identificador de producto () ‘ . | | _seloccionar- v | ]

[] No tengo identificador de producto

P
Titulo @ [ ngston DataTraveler 101 Gen 2 - Memoria USB 8 GB, color rojo |
*
s @ [ |
[[] Este producto no tiene marea Mds informacién sobre la politica del nombre de la marca

Para publicar productos una vez registrada tu marca, proporciona el nombre de la marca, escrito tal y como lo hiciste al solicitar

autorizacién (por ejemplo, respetando el uso de maytisculas). Especifica un valor Gnico para el atributo clave que seleccionaste al
enviar la solicitud de registro de marca. Puedes modificar los detalles del producto en cualquier otro momento desde Gestién de
inventario

Cancelar Guardar como borrador Continuar

En la primera pestana, ‘Identidad del producto’, debemos tener claro como

funcionan las exenciones de GTIN.

o Identidad del producto o Informacién esencial Variantes o Oferta o Cumplimiento normativo Imagenes

varios vendedores venden el mismo producto en una misma pagina de informacién detallada, combinamos y mostramos los mejores datos sobre el producto para garantiz
1a mejor experiencia.

Variantes @ (El producto tiene variantes? O si 0O nNo
apr Xy

Identificador de producto (3) ‘ 5279173125000 ‘ ‘ _Seleccionar- - ‘
|:| No tengo identificador de producto ‘ ASIN ‘

GCID

P
Titulo @ Kingston DataTraveler 101 Gen 2 - Memoria USB 8 G8, color rojq
EAN
GTIN
* Marca @

UPC

Este pmdu(to no tiene marca FIas TToTTTacion SO0re 1@ poica et nomore o @ midrcd

Para publicar productos una vez registrada tu marca, proporciona el nembre de la marca, escrito tal y como lo hiciste al solicitar
autorizacion (por ejemplo, respetando el uso de maytsculas). Especifica un valor tnico para el atributo clave que seleccionaste al
enviar la selicitud de registro de marca. Puedes modificar los detalles del producto en cualquier otro momento desde Gestién de
inventario.
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La exencion de GTIN nos da un cédigo interno de Amazonyy, a su vez, le decimos
que previamente nosotros no teniamos ningun distintivo de este tipo previo a

entrar a Amazon.

Estos distintivos son los llamados como EAN, GTIN, UPC... Si nos lo conoces, te
invitamos a que te informes de qué ventajas tienen ya no solo en Amazon, sino

fuera de este marketplace.

En caso de no tenerlo, que es o normal en nuestro caso al estar empezando a
vender, tendremos que hacer click en ‘No tengo identificador de producto’y
Amazon nos proporcionara uno para nosotros, que es lo que conocemos como

codigo FNSKU.

Identidad del producto formacion esencia Variantes Oferta Cumplimiento normativo

idedores venden el mismo producto en una misma pagina de informacién detallada, combinamos y mostramos los mejores datos sobre el producto para garant
xperiencia.

Variantes () 4El producto tiene variantes? (O Si O nNo

Identificador de producto @ 5779173125000 Seleccionar-

| Mo tengo identificador de producto |

Con el campo de marca tenemos dos opciones. Si tenemos una marca privada
ya dada de alta en el ‘Brand Registry’ de Amazon, |lo que debemos hacer es
usarla. En caso de no ser asi, marcaremos la casilla ‘Este producto no tiene

marca’.

Senalando esta opcion, Amazon nos brindara la marca ‘Genérico’ para que

podamos ofrecer nuestros servicios.

* Marca @

I Este producto no tiene marca I Mas informacion sobre la politica del nombre de la marca

Para publicar productos una vez registrada tu marca, proporciona el nombre de la marca, escrito tal y como lo hiciste al solicitar
autorizacién (por ejemplo, respetando el uso de mayiisculas). Especifica un valor dnico para el atributo clave que seleccionaste al
enviar la solicitud de registro de marca. Puedes modificar los detalles del producto en cualguier otro momento desde Gestidn de
inventario.
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No obstante, seria interesante que, en cuanto podamos, creemos una marca
privada, ya que dispondremos de grandes ventajas tanto de seguridad ante

terceros vendedores como a la hora de optimizar el listing.

Rellenados estos dos campos ya solo queda cumplimentar el titulo que hemos
pensado poner previamente. No pasa nada si queremos poner un titulo poco

elaborado, luego podremos cambiarlo sin dificultad y en cualquier momento.

Una vez rellenados estos tres campos indispensables, le daremos a continuary
nos desbloquearan los otros campos para seguir rellenando las caracteristicas

del producto.

Como hemos comentado antes, tenemos que rellenar todos los campos que

contengan un *',

La mayoria de los campos son descriptivos o genéricos del producto que vamos
avender, pero hay campos importantes para los que tenemos que saber qué

gueremos poner exactamente.

Por ejemplo, en el campo ‘Fabricante’, dentro del apartado ‘Informacion
esencial’, no te aconsejamos que pongas tu proveedor en China, ya que le
estaras dando a la competencia un producto que funcionay el proveedor donde

encontrar un buen precio.

Otro punto a tener en cuenta es la gestion logistica. En este caso deberemos
poner en la pestana '‘Oferta’ que Amazon se encargara de todo, ya que nuestro

modelo de negocio se basa en FBA.
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Identidad del producto o Infarmacion esencial Variantes o Oferta o Cumplimiento normativo Imdgenes

@ Puedes guardarlo como inactive ahora y ponerlo a la venta posteriormente.

] Permitirme omitir los datos de la oferta y agregarlos en otro momenta.

SKU@ 10162513

Una vez enviado, este campo no se puede modificar

* Precio @ EURE

* Estado del producto @

-Seleccionar-

Gestién logistica (3
(O Voy aenviar este articulo yo mismo
(Despachado por el comerciante)

© Amazon envia y proporciona el servicio de atencién al cliente
(Despachado por Amazon)

@ Has elegido gue Logistica de Amazon gestione los pedidos de este articulo, el cual estara a la venta tan pronto como lo
recibamos. Nota: se aplicardn las tarifas de Logistica de Amazon. Mas informacidn

También tenemos que mencionar que, por defecto, en algunas categorias los
atributos estan ocultos. En este sentido, lo que hay que hacer es, en la zona
izquierda de la pantalla, marcar en atributos a ‘Todos los atributos’. De esta
forma podras cumplimentar tanta informacién como quieras dentro de los

estandares de Amazon.

amazon seller central
Identidad del producto
c . Si varios ven
2egona una mejor
—_—

Electrénica para vehiculos >
Electronica para coche >
Auriculares

Atributos @
(O Obligatorio
) __Relevante
| \OI Todos los atributos |

r|:| Copiar de

Cuando hayas terminado de rellenar los campos que creas necesarios, 1o que
hay que hacer es guardar los cambiosy... Voila! jYa habras creado tu primer

listing!

Imagenes



costascosacLup”

Para preparar las imagenes puedes:

e Buscar lasimagenes en 1688. Valora las imagenes de la competencia para
no coger la misma imagen que ellos, dales tu toque y diferenciate.

e Buscar lasimagenes con la extension de chrome: Asistente de Compras

Aliprice para 1688.com. Nos va a permitir hacer una busqueda de las

imagenes desde Amazon a 1688.

e Editarlasimagenes en Canva. Tapa los textos en chino y escribe de nuevo
encima. Intenta que las imagenes midan todas lo mismo, por ejemplo,
1000x1000.

Si quieres lanzarte y hacer tus propias fotos, puedes comprar una caja de luz de

fotografia para poderlas hacer en casa, en Amazon tenéis de diferentes precios.

¢ Tu producto es pequerio?

Antes existia el programa pequenosy ligeros que ofrecia una reduccioén en los
costes de la logistica de los productos de bajo precio, lo que permitia ofrecer

mejores precios al cliente.

Ahora tenemos: Logistica de Amazon de precio bajo a Amazon.

La principal diferencia con respecto a Pequefnos y Ligeros es que antes tenias

que inscribirlo manualmente y con este se te incluye automaticamente.

Esto te permite tener tarifas mas reducidas de envio si se respetan las

dimensionesy pesos del producto.

Los productos recibiran automaticamente las tarifas de Precio Bajo de Logistica
de Amazon cuando tengan un precio igual o inferior (IVA incluido) a los

siguientes importes:

e 10£ Reino Unido
e 1€ Alemania
e 12€ Espana, Francia, Italiay Paises Bajos

e 140SEK Suecia


https://www.1688.com/
https://chrome.google.com/webstore/detail/aliprice%E5%8D%96%E5%AE%B6%E5%8A%A9%E6%89%8B/lenipkahddombkldhfmcnnjakmcepdlk?hl=es-419&pageId=103073
https://chrome.google.com/webstore/detail/aliprice%E5%8D%96%E5%AE%B6%E5%8A%A9%E6%89%8B/lenipkahddombkldhfmcnnjakmcepdlk?hl=es-419&pageId=103073
https://www.canva.com/
https://www.amazon.es/s?k=caja+luz+fotografia&sprefix=caja+luz%2Caps%2C89&ref=nb_sb_ss_ts-doa-p_1_8
https://sell.amazon.es/logistica-de-amazon?ld=SEESFBAAdGog_14921145770_135578364947_kwd-1187177312622_p_585121850552_c_sig-Cj0KCQiAuqKqBhDxARIsAFZELmIHaPo2n_H6VU_ipi3ZkUJ4SgjrfbURuEMuaNFOnbqDWYuDSxbkKoIaAvJVEALw_wcB_asret_&id=go_cmp-14921145770_adg-135578364947_ad-585121850552_kwd-1187177312622_devc_ext-_prd-
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e bH5PLN Polonia

Aqui puedes ver las tarifas que tiene establecidas Amazon, aunque te

recomendamos que entres en la web de Amazon y revises la uUltima version de

precios, por si han cambiado.

— Tarifas de Precio bajo de Logistica de Amazon

Tarifas de Precio bajo de Logistica de Amazon es una solucidn logistica de Amazon para tus productos ligeros, peguefios y en
Para calcular & totl de tus tarfas de Logistica rapido movimiento con un precio de 10 GEP (Reino Unido), 11 EUR (Alemania), 12 EUR (Paises Bajos, Francia, Italia, Espaiia),
140 SEK (Suecia), 55 PLN (Polonia) o menos (IVA incluida). Este programa ofrece tarifas de gestidn logistica mas bajas que
las tarifas de gestidn logistica estandar de Logistica de Amazon en productos similares cuando se envian localmente.

de Amazon, simplemente suma |t
emvio y almacenamiento ademas d
senvicko opcional que necesites.

Una tarifa por unidad en
. . . Envio internacional
@ funcion de: Envio local erc (EFN) Vendidos en®:

CEP

Cinta adhesiva
Embolsado con plastico

uk'* | (DES Sl | ppu =3l
DE' IT' (€) | ES'{€) | NL{€) |SE'(kr)| PL'(2t) IT/ES | FR'(€) | NL(€) | SE(kr) | PL(zt)
() | pLjcz €
L] €)
€
Sobre pequefio: Dimensionss = 200X 15 X 1 cm
A ) =80g 134 | 145 | 471 | 209 | 247 | 1594 | 143 389 | 491 | 508 | 473 | 4708 | 2025
4 . Sobre tamafio estdndar: Dimensiones £ 33 X 23 % 2,5 cm
s mpaorte por metro clibico
por mes o por ple ciblco <609 144 | 164 | 180 | 219 | 260 158 | 2502 | za4 | 508 | 522 | a@s | 4959 | 212
pormes 2109 161 178 | 204 | 273 | 273 1,77 | 276 | 408 | 541 557 | 521 | 5291 | 22,61
=460g 1,74 1,94 in 296 2,83 1,90 3165 4,34 544 561 5,25 53,22 22,95
Sobre grande: Dimensiones = 33 X 23 X 4cm
=960g 2N 2,29 2,55 3,84 326 298 237 32,99 478 599 617 5,60 5738 | 2457
Sobre extragrande: Dimensions = 33 X 23 X & cm
« Devoluciones =960g 2,42 267 293 4,18 3,49 3n 263 36,39 4,84 6,81 6,81 6,18 6210 | 2968
N Paquete pequefio Dimensions = 35 X 25 X 12 cm
. 2do 2150g 242 | 267 | 293 | 438 | 340 | 3: 484 | 661 | 681 | 618 | 62,34 | 2068
B de burbujas =400g 2,44 2,87 313 4,57 380 | 344 4,91 7,05 7,26 676 | 6795 | 32,33

fars serdn diferentes s tienes inventario de Logistica de Amazon en Alemania y no pai

ica de Amazan en Alemania en Palonia y la Aeadilica Checa. A la tarifa de gestién logk
opaco e igitales en Francia), 2,50 SEK o 1,15 BLN por cada unidad de Logistica de Amazon que
Logistica de Amazon o Tarifas de Precio bajo de Loghtica de Amazon. A Las uridades vendidas en Alemania que provengan de Polonia se les aslica la tarfa nacional de Alemania
3Esta tarifa incluye un carga adicional del 2 % para los productos wendidos en Amazon UK con el fin de refiejar la tasa de servicios digitales introducida en el Reina Unido y que se
aplica desde el 1 de seatiembre de 2020,

*Esta tarifa incluye un cargo adcicnal del 3 % para los productos vendidas en Amamn FR can e fin de reflejar la tasa de servicios digitales introducida en el Francia y que seaplica
desde el 15 de septiembre de 2021

“Los limites miximes para envias a un centro logistico ubicade en Polenia son: Peso méximo para una unidad: 23 kg/Longitud midxima: 175 oy Didmetre mixime: 360 onSiuna
unidad pesa mis de 16 kg, no podré superar los 126 om

Para obtensr mds informacidn sobre el programa, los criterios detallados, las poditicas y las instrucciones sobre cdmo inscribirse, visita las péginas de
ayuda de Tarifas de Precio bajo de Logistica de Amazon en Seller Central en los sitios de Beino Unido, Alemznia, Francia, [taliz, Espafia, Palses Bajos
Suecizy Polonia,

PASO S5 - ENVIAR A AMAZON

Una vez que ya nos ha llegado el producto, lo hemos validado y hemos pedido

mercancia para vender, podemos pasar a enviarla a los almacenes de Amazon.
Imprimir etiquetas

Para enviar nuestra mercancia a los almacenes de Amazon (porque en este caso
estamos haciendo FBA), es necesario etiquetar cada uno de los productos que
enviamos, para que tengan el cédigo de barras que les corresponde. De esta

forma, Amazon puede tener el producto localizado y el stock actualizado; cada


https://sell.amazon.es/logistica-de-amazon?ld=SEESFBAAdGog_14921145770_135578364947_kwd-1187177312622_p_585121850552_c_sig-Cj0KCQiAuqKqBhDxARIsAFZELmIHaPo2n_H6VU_ipi3ZkUJ4SgjrfbURuEMuaNFOnbqDWYuDSxbkKoIaAvJVEALw_wcB_asret_&id=go_cmp-14921145770_adg-135578364947_ad-585121850552_kwd-1187177312622_devc_ext-_prd-
https://gobeeping.com/blog/curso-gratis-de-amazon-fba-aprende-como-vender-paso-a-paso/

costascosacLup”

vez que un producto entra o sale del almacén lo tienen controlado, teniendo

trazabilidad de todo, en todo momento.

Si estas empezando, te voy a explicar como hacerlo de la forma mas casera para

que puedas hacerlo en casa.

Primero tienes que ir a Gestion del inventario y seleccionar el producto que
quieres etiquetar. En Aplicar accion a un listing, elegimos Imprimir etiquetas de

un producto, tal y como te muestro en las imagenes:

= | amazon sellercentl| = amazon sellrcentml
=8

Herramientas de listings: 7o ta t ¥ c los resultado: Herramientas de listings: Todo el inventa Listings inactiv u e los r dos de bisq)
Herramientas de inventario de Logistica de Amazon: e trol de t Herramientas de inventario de Logistica de Amazon:

Gestion de inventario wis o Gestion de inventario v nfomac

ccénatlistings v | Q product
' [ o= ] | S
Estad + O da () Suprimh | Enviar o reabastecer inventario () Activa () Inactivo i ublic d
Imag agen

Elegimos la opcion de las 44 pegatinas, ya que luego tendremos que imprimirlo
en casa. Para poderlo imprimir en papel adhesivo y asi no tener que recortary
pegar con celo cada codigo de barras que te descargaras, puedes comprar

folios preparados en Amazon, te dejo aqui un enlace.

=  amazon seller central TIENDA PRODUCTOS ASOMBRO

Merchant Sku P Nombre del articulo
i 44 I
Totall
Formato del papel 0 adhesivo 44 pegatinas de 45,5 x 25,4 mm en A4 Imprimir etiquetas de producto
d el Pro Esps
E mos cookles y f q ! t d i v rvicios de Amazon pueden utilizar cookl f les. Para m: m



https://www.amazon.es/Stick-8731-universal-etiquetas-color-blanco/dp/B011QP6R0O/ref=sr_1_5?__mk_es_ES=%C3%85M%C3%85%C5%BD%C3%95%C3%91&crid=3TP9LV6PHWU0Y&keywords=folio+a4+44+pegatinas&qid=1675945229&sprefix=folio+a4+44+pegatinas%2Caps%2C79&sr=8-5

costascosacLup”

Enviar a Amazon

Una vez tenemos impresas las etiquetas de los productos y las tenemos puestas
en estos, podemos pasar a preparar el envio a Amazon. Para ello, nos vamos de
nuevo al Seller Central, a Gestion de inventario. Selecciona el producto que
quieres enviary, en Aplicar accion a un listing, elegimos Enviar o reabastecer

inventario.

= amazon seller central TIENDA PRODUCTOS ASOMBRO. Buscar

Herramientas de listings:

Herramientas de inventario de Logistica de Amazon:

Gestion de inventario

HIORIKO - @
2 dedo

Tenemos que ir rellenando los datos que nos van pidiendo en cada paso. Incluso

puedes hacer una plantilla para tener la configuracion preparada para el futuro.

1. Ojo: La fecha de envio que tienes que rellenar, corresponde al dia

en el que tienes previsto entregarle la mercancia a UPS.

En el Paso 3: imprimir etiquetas de la caja, vamos a poner el formato de la
etiqueta que llevara la caja con todos los productos. Corresponde a la etiqueta
de envio de la caja. Nosotros seleccionamos la opcidn que te muestro en la

imagen:



v Paso 1 Inventano confirmado para envio

Paso 3 Imprimir etquetas de la caja

1 envios confirmados

Envion®1

costascosacLus

de paquete poqueito T UPS (transportista asociado de Amazon)

Contenido del envio: Cajas: 1, SKU: 1, Unidades: 100 »
Imprmir etiquetas de envio y caja
| pryry—” [
R
"
podria

L TR O T T

W [T

|ﬁn|||n\yj||||| i |
Etiquetas de los productos

Solicitar recogida en UPS

'-00.'“00150 Caan®1del-17kg

NO CUBRAS ESTA ETIGUETA

Etiqueta de la caja

Ahora que ya tenemos el envio indicado a Amazon, tenemos que solicitar a UPS

que venga a por la mercancia.

Para ello vamos a entrar en el portal de UPS. Vamos a Envio, Solicitar una

recogida. Tendras que rellenar, tanto los datos personales como el numero de

seguimiento que te aparece en la etiqueta que te has descargado en el paso

anterior.


https://www.ups.com/

costascosacLup”

1. Eninformacion de servicio y paquetes, marca UPS Standard.

Mercancia en Amazon

Para poder ver en qué estado se encuentra su mercancia, puedes ponerte sobre
el desplegable de la cantidad disponible y te desglosara en qué punto se

encuentra tu stock.

TIENDA PRODUCTOS ASOMBRO. Buscor Q

ngs:

ntario de Logistica de Amazon:

entario

a o
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CONTACTOS DE PROVEEDORES
Maya

e Sele contacta por Whatsapp.

e Habla espanol

Numero: +86 187 5890 4799
Nicole

e Solo por Skype

Usuario: yiwunicole
Angel

e Solo por Skype

Usuario: live:.cid.79496ca3777621e3

costascosacLus



Si quieres trabajar junto a miy mi equipo de
forma personalizada, completa este

cuestionario para ver si podemos ayudarte

APLICA ANUESTRO

PROGRAMA


https://costarrosaclub.com/apuntate-ahora/?utm_source=lead-magnet&utm_medium=mega-guia-amazon&utm_campaign=form

Marc SR n

Aqui mis resultados del dia de hoy, he sacado la foto de pantalla hace 15 min, ha sido ¢
del lanzamiento del producto @

Hola chicos! Miren como estan subiendo mis ventas

16:06

= &= amazon seller

83¢cur 9

Ventas de produ.. Ultimos 7 dias

444 cun 2121 w1 -

) EUR

as de produ... Ultimos 30 dias

3 eur

Cerramos Febrero con 3k, no sabiamos si ibamos a llegar, al final lo conseguimos jajajaja

Gracias por vuestra ayuda equipo 6

Amz es una pasada tio jajag
se vende igualmente, iré

R HAZ CLICKY VERAS LOS [V R7-\»efs

yracias chicos!!
20:47

= mumele o I INUESTROS ALUMNOS

36 ¢eun 6

Ventas de produ.

Ilinllih.l;!l|l.i.|||‘|h|

Buenas tardes. Ante todo os queremos comunicar que el primer producto que hemos
sacado, sin hacer ppc, estamos en la segundo puesto de las keywords que hemos puesto y
actualmente estamos en 10-12 ventas al dia

Asi qué gracias por los conocimientos

Yo récord este mes de facturacién y creo que me voy a quedar a las puertas de los 5000.
Julio me llega un nuevo ASIN por tren que tendré que posicionar y espero poder llegar a
6/7k al mes. Y todo esto alternandolo con un trabajo de 40 horas semanales para meterle
gasolina a AMZ! Se puede compafieros!!!!

- s AN T

Buenas tardes a todos, algunos ya sabréis que yo encontré un proveedor en Espana y que
me daba muchas facilidades, con un solo producto me quedé al borde de los 10k, este mes
el dia 25 lancé mi segundo producto, también de un proveedor espanol y la facturacién
diaria ronda los 1200/1500 euros. Tengo margenes NETOS en torno al 26/29 dependiendo
del PPC, animo a todos!!! Voy a por los 30k este mes!!!

amazon seller @

880 tus 0 296

Ventas hasta hoy Unidades hasta hoy Saldo

Ventas de product... Ano hasta la fecha

27 18 il oo RV


https://costarrosaclub.com/testimonios/
https://costarrosaclub.com/testimonios/

